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Prólogo

El Dr. Pablo Andrés Garcés Vásquez, Decano de la Facultad 
de Derecho de la Institución Universitaria de Envigado y profesor 
en esa y otras facultades, ofrece a la comunidad académica un 
texto con hondas y serias consideraciones sobre un tema siempre 
vigente en el ámbito jurídico bajo el título de “Teoría del Negocio 
Jurídico. Un instrumento de disposición de intereses personales, 
familiares y patrimoniales”.

Para el efecto, se apoya en contenidos esenciales.

El primero, de inacabada polémica en el mundo jurídico en 
cuanto a la tensión que se suscita entre las nociones de negocio 
jurídico y contrato, aspecto cuya teorización requiere amplio espa-
cio y detallada búsqueda de las distintas posturas, lo cual hace con 
creces el profesor Garcés Vásquez.

En el segundo, expuesto en el marco preliminar, el trabajo 
desciende al estudio del negocio jurídico patrimonial desde la dog-
mática, no solo para desbrozar con claridad las múltiples definicio-
nes, sino también para abordar el recurrente y polémico tema de 
la voluntad, su significación y consecuencias, lo cual concluye con 
una propuesta, que es innegable aporte, para superar el problema 
del subjetivismo de la voluntad.

Posteriormente la obra aborda el desarrollo de todos y cada 
uno de los elementos de existencia, esto es, el consentimiento, 
el objeto, la causa y las solemnidades cuando ellas se requieren, 
según el tipo de perfeccionamiento que demanda cada negocio.
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También los requisitos de validez del negocio jurídico son asu-
midos con amplio detalle, precisando lo concerniente a la capaci-
dad legal, consentimiento sin vicios, objeto y causa lícitos y final-
mente, lo relativo a la plenitud de formas.

Como propósito metodológico y pedagógico de excelente fac-
tura, el profesor  Garcés Vásquez contrasta los conceptos que se 
acaban de anotar con los de inexistencia, invalidez, y, dentro de 
esta, la anulabilidad absoluta y relativa; a lo que agrega la inopo-
nibilidad. 

De otra parte, anticipa la definición del contrato como una 
especie del negocio jurídico y desarrolla con gran claridad todas 
y cada una de las etapas que conforman el denominado iter con-
tractus.

Para el efecto, despliega en primer término el consentimiento, 
detallando su formación. Plantea lo atinente a la oferta y analiza 
el marco teórico del precontrato, lo mismo que las figuras de la 
opción, el pacto de preferencia y el contrato de promesa.

Por lo demás, como análisis indispensable, afronta la distin-
ción entre los elementos esenciales, naturales y accidentales, al 
igual que una clasificación de los contratos, la cual es fundamental 
para el cabal entendimiento de la tesis que plantea el Dr. Garcés 
Vásquez.

El panorama que se deja expuesto, permite afirmar, sin duda, 
que el propósito del autor se ha cumplido con creces.

En efecto, el listado de asuntos que trata la obra, anuncia al 
lector la profundidad y la seriedad con que ha sido asumida, a lo 
cual se agrega como nota peculiar y distintiva, un enfoque que 
se apoya en las diversas corrientes doctrinales en relación con la 
categoría “negocio jurídico”, lo que la nutre de los elementos indis-
pensables para dar claridad y connotarla en un entorno histórico 


